
ЗАКУПІВЛІ В МІКРОПРОЕКТАХ



➢ приватні організації повинні дотримуватися вимог
Програмного Посібника та Особливих правил;

➢ державні установи, повинні дотримуватися вимог
законодавства України, а також вимог
Програмного Посібника та Особливих правил (де
стосується)

електронні закупівлі в системі ProZorro

згідно ЗУ «Про публічні закупівлі» або допороги

ОСОБЛИВІ ПРАВИЛА ЗАКУПІВЕЛЬ
В РАМКАХ ПРОЕКТІВ ПБУ 

(Додаток 5б до Програмного Посібника 2-й Конкурс)



ПОРОГИ ЗАКУПІВЕЛЬ
для використання PROZORRO

Тип договорів Відкриті торги
Торги з 

обмеженою 
участю

Товари та послуги 200 000 грн
133 000 євроТовари та послуги для замовників

монополістів

1.000 000 грн

Роботи 1.500 000 грн
5.150 000 євроРоботи для замовників монополістів 5.000 000 грн

ДОПОРОГИ після 19.04.2020



ПОРОГИ І ПРОЦЕДУРИ ЗАКУПІВЕЛЬ

ПОСЛУГИ

Пряме 
присудження

< 2 500 €

Прості 
торги 

2 500 € <

20 000 €

Процедура торгів без публікації

20 000 € < 300 000 €

Обмежений міжнародний тендер 

≥ 300 000 €

ПОСТАВКИ

Процедура 
торгів без 
публікації

20 000 € < 
100 000 €

Відкритий 
місцевий тендер 
з публікацією на 

території 
Програми

100 000 € < 
300 000 €

Відкритий міжнародний тендер

≥ 300 000 €

РОБОТИ
Процедура торгів без публікації

20 000 € < 300 000 €

Відкритий 
місцевий 
тендер з 

публікацією на 
території 
Програми

300 000 € < 
5 000 000 €

Відкритий або 
обмежений 

міжнародний 
тендер 

≥ 5 000 000 €



➢ Договір укладається з учасником, який надає
тендерну пропозицію з найнижчою ціною або
найкраще співвідношення ціна-якість, при цьому
уникаючи конфлікту інтересів

➢ Комітет з оцінки або Уповноважена особа

➢ Достатня прозорість, чесна конкуренція, належне
завчасне оприлюднення, а також рівне ставлення,
пропорційність та відсутність дискримінації

➢ Достатньо тривалий кінцевий термін подання
заявок/пропозицій

➢ Підстави виключення з участі у процедурах закупівель

ЗАГАЛЬНІ ПРИНЦИПИ ЗАКУПІВЕЛЬ



НАЙПОШИРЕНІШІ ПРОЦЕДУРИ ЗАКУПІВЕЛЬ

Direct awards 

(< 2 500 €)

Single tender 

(2 500 € < 20 000 €)

Бенефіціар проводить консультації з 3-
ма або більше кандидатами за своїм 
вибором і формально обговорює з 
ними умови договору: по телефону, по 
електронній пошті, через Інтернет, тощо

Бенефіціар проводить консультації з 3-
ма або більше кандидатами за своїм 
вибором і обирає найкращу 
пропозицію для укладення договору

Не обов’язково готувати письмову 
тендерну документацію

Запити пропозицій та відповіді від 
кандидатів подаються у письмовій 
формі

Бенефіціар повинен укласти письмовий договір і заповнити Звіт про закупівлю 
відповідно до Додатку І Загальних правил

Оцінювання заявок та / або тендерних пропозицій може виконувати працівник, 
призначений здійснювати закупівлі організації-бенефіціара


